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Dzieri dobry!

Skoro czytasz ten poradnik, to zapewne nie zgadzasz sie z opinig biegtego,
ktorg otrzymates.

Zastanawiasz sie, co zrobic, zeby otrzymac bardziej korzystna opinie?

Ten poradnik zawiera jeden z najistotniejszych sekretow, ktory doprowadzi
do zmiany nierzetelnej opinii biegtego.

Prawnicy od lat probuja przekonac biegtych do swoich racji, przedstawia-
ja im ro6zne argumenty i dokumenty, ktore w ich ocenie majg przekonac¢ do
zmiany zdania biegtego.

80,6%

biegtych nie zmienia
swojego stanowiskal

. w 30,8% spraw wnosi sie o uzupetnienie opinii; \

. w 18,9% spraw wnosi si¢ o0 wezwanie biegtego na rozprawe.

Niektorzy zapewne sgdzg, ze dobrze przygotowana, merytoryczna argumen- 9,1 0/ 0

tacja zadziata i przekona biegtego. biegtych zmienia je
w niewielkim stopniu

| wiesz co? To nie dziata!

. 80,6% biegtych nie zmienia swojego stanowiska!

. kolejne 9,1% zmienia je w niewielkim stopniu, —

. a tylko 2,4% zmienia swoje stanowisko znaczaco!

Oznacza to, ze Twoje szanse na przekonanie biegtego do zmiany zdania sa 0

bliskie zeru. 2,4 /[]

. . , . .. , biegtych zmienia
Mozesz 0siggngc oczekiwany efekt w zupetnie inny sposob. swoje stanowisko

. . . . . . Znaczgco
Zaledwie w 10,6% spraw whnioskuje sie o powotanie howego biegtego.

A sady w 72% przypadkow przychylaja sie do ztozonych wnioskow i powo-
tujg nowych biegtych.

0 PRZ_YPADKOW SADY/PRZYCHYLAJA SIE DO
2 / 0 Z¢0ZONYCH WNIOSKOW | POWOLUJA

NOWYCH BIEGLYCH

Na kolejnych stronach opowiem Ci jakich argumentow uzywaija inni, zeby za-
kwestionowac opinie biegtego i doprowadzi¢ do zmiany niepomyslnej opinii
biegtego.

Gwarantuje, ze korzystajac z tych pomystow twoja argumentacja bedzie nie
tylko solidniejsza, ale i tatwiejsza do zbudowania.

To nie wszystko. Jest jeszcze jeden sekret, o ktorym chce Ci opowiedziec¢. To
droga na skroty, ktorej szukasz - jeszcze jedno, najszybsze i najprostsze roz-
wigzanie, dzieki ktoremu bez wysitku zmienisz niepomyslng opinie biegtego.

A



BIEGLY SADOWY

“To chyba jasne, ze duzo tatwiej bedzie przekona¢c NOWEGO
BIEGLEGO SADOWEGO do zajecia odmiennego stanowiska."”

Zanim przejdziemy do ustalenia wtasciwych argumentéw poswiecmy chwile, zeby
wejs¢ w buty biegtego i zastanowi¢ sie, dlaczego biegty wyznaczony przez sad nie
jest skory do zmiany swojego stanowiska.

Biegtemu, ktory zawodowo zajmuje sie sporzadzaniem ekspertyz i opinii sgdowych zalezy
na opinii sedziego, ktory kieruje do niego sprawe. Od sedziego zalezy czy bedzie kiero-
wat do niego wiecej spraw. Chce byc¢ postrzegany jako wiarygodny ekspert posiadajacy
wiedze i doswiadczenie w swojej dziedzinie. Ponadto na wiarygodnosc¢ wptywa wnikli-
wos¢ jego analiz, ich profesjonalizm i jasno$c¢ przekazywanych informacii.

Biegty, ktory otrzymuje zarzuty do swojej opinii czesto postrzega jako atak i przyjmuje po-
stawe obronnga. Za wszelkg cene bedzie chciat broni¢ zajetego stanowiska i uwzgled-

nionych w analizie dowodoéw. W przeciwnym razie ryzykuje utrate swojej wiarygodnosci,
reputacji i zaufania. Moze rowniez by¢ narazony na konsekwencje prawne oraz finansowe.

Dlatego tylko 11,5% biegtych sagdowych decyduje sie¢ na zmiane stanowiska.

Jezeli wczujemy sie w ich sytuacje to zrozumiemy, ze proba zmiany ich stanowiska w wigk-
szosci przypadkow walka z wiatrakami.

To chyba jasne, ze duzo tatwiej bedzie przekona¢ nowego biegtego sadowego do
zajecia odmiennego stanowiska. Nie jest on zwigzany wczesniejszym stanowiskiem
biegtego i moze spojrze¢ na nie z dystansu - obiektywnie i bez uprzedzen.

Zobacz jakie to dziwne, ze tak czesto wybiera sie duzo trudniejsza droge i decyduje sie
przekonywac biegtego zamiast go zmienic.

Zastanow sig, ile spraw mogtbys wygra¢, gdyby biegli obiektywnie, bez uprzedzen
czytali Twoje zastrzezenia do sporzadzonej opinii.

*11,0%

BIEGLYCH SADOWYCH
DECYDUJE SIE NA ZMIANE DECYZJI




ZASTRZEZENIA

DO OPINII BIEGLEGO

Jesli zdecydujesz sie na zmiane biegtego, to budujac argumentacje chcesz przekonac¢ sad do
powotania nowego biegtego. Musisz pamigtac, ze ten wniosek bedzie kierowany zaréwno do se-
dziego, jak i pozniej do nowego biegtego, ktory bedzie musiat zajg¢ swoje stanowisko. Dlatego do-
brze, zeby zawrze¢ w nim informacje, ktore beda czytelne dla obu odbiorcow.

Nowy biegty, zapozna sie ze stawianymi zarzutami jak i ze sporzadzong opinig. Zweryfikuje, czy za-
strzezenia sg trafne. Jesli je uzna, to przeprowadzi ponowna analize z ich uwzglednieniem.

Przyjrzyjmy si¢ temu, jakie zastrzezenia stawia si¢ opracowanym opiniom:

© btedne wnioski opinii; ® kompetencje biegtego;

@® metoda przyjeta przez biegtego; @ tezadowodowa;

@® Zrodta, na ktorych sie opart biegty; @ inne.

@ btedyrachunkowe i oczywiste pomytki;
Najczestszym zastrzezeniem sa btedne wnioski wynikajace z opinii. Aby wykazac, ze wnioski sg nie-
prawidtowe lub wadliwe, upewnij sie, ze Twoje wnioski sg wyraznie poparte dowodami, logicz-

nym rozumowaniem i solidng metodologia. Jasno wyjasnij podstawe swoich wnioskow i odnie$
sie do wszelkich potencjalnych kontrargumentow lub alternatywnych interpretaciji.

Wiele razy w sprawach dotyczgcych waloryzacji kontraktow budowlanych widziatem analizy zakon-
czone wnioskami, z ktorych wynika, ze wzrosty kosztow realizacji rzedu 15-20% w skali roku sg moz-
liwe do przewidzenia. W sposéb oczywisty przyjecie takich zapaséw w ofercie doprowadzitoby do
ztozenia nierynkowej oferty i jest niespotykane w rzeczywistosci.

"W sposéb oczywisty przyjecie takich zapaséw
w ofercie doprowadzitoby do ztozenia nierynkowej

oferty i jest niespotykane wrzeczywistosci.”

Kolejnym czestym zarzutem jest metoda przyjeta przez biegtego. Czesto wcale nie jest przywo-
tana lub jest opisana lakonicznie. Aby to zakwestionowac, nalezy przeprowadzi¢ badanie literatury
fachowej i ustali¢ adekwatne w danej dziedzinie metody badawcze, Nastepnie doktadnie wyjasnic
metode, ktora w naszej ocenie jest odpowiednia, uwzgledniajac wszelkie odpowiednie standardy,
wytyczne lub najlepsze praktyki.

Do badania op6znien kontraktow budowlanych, stosuje sie metody analizy rozpoznawalne na
catym swiecie. Kazda z metod posiada swoje ograniczenia i wymogi. Znajac je, mozna tatwo
zweryfikowag, czy przeprowadzona analiza nadaje sie do wyrzucenia, bo na samym poczatku
pominieto jeden istotny szczegot. W takim przypadku zarowno opoznienie, jak i koszty z nim
zwigzane staja sie bezpodstawne.



Zrodta, na ktorych sie opart biegly to trzeci czesto spoty-
kany problem podnoszony we wnioskach o uzupetnienie
opinii lub wymiane biegtego.

Zdarza sie, ze biegty nie uwzgledni istotnych dokumentow
zawartych w aktach. Zdarza sie rowniez, ze biegty nie podej-
mie wysitku pozyskania danych z ogolnodostepnych zrodet.
Mozna je wskaza¢ przedstawiajgc ich znaczenie w sprawie.

Cytujac zewnetrze zrodta upewnij sie, ze sa
wiarygodne, istotne i aktualne.

Ostatnio miatem okazje weryfikowac opinie biegtego, ktory
nie podjat wysitku pozyskania danych z ogoélnodostepnych
zrodet - sprawozdan finansowych. Po zestawieniu ich z zgda-
niem w pozwie okazato sig, ze roszczenia odbiegajg od da-
nych publikowanych przez powoda az 60-krotnie.

Taki maty szczego6t moze zawazyé nie tylko o przydatno-
$ci opinii biegtego, ale rowniez o sile przeprowadzonego
dowodu w pozwie.

~1aki maty szczegot moze zawazyc¢ nie tylko
o przydatnosci opinii biegtego, ale rowniez
o sile przeprowadzonego dowodu w pozwie.”

Btedy rachunkowe i oczywiste pomytki to chyba jedyny ar-
gument, z ktorym bez wigkszych oporow moze zgodzic¢ sie
biegty wobec swojej opinii. Jednak zwykle nie wptywaja one
istotnie na wynik sprawy.

Kolejnymi pojawiajgcymi sie uwagami sg kompetencije bie-
gtego. Takie zastrzezenia pojawiaja sie w ostatecznosci, gdy
brakuje innych argumentow. Trudno je jednak ocenic obiek-
tywnie i czesto pozniej moga stanowic problem przy powo-
tywaniu kolejnych biegtych.

Na koniec mozna wspomniec, ze biegtym zarzuca sie row-
niez stawianie nietrafnych tez i pézniejsze ich udowadnianie
na site.

Oprocz wymienionych przeze mnie zarzutow pojawiajg sie
tez inne, ale nie datoby sie tego wszystkiego opisac w tym
krotkim poradniku.



LASTANAWIASZ SIE

0D CZEGO ZACZAC ?

Zamiast wnosic o uzupetnienie opinii
sprobuj powotac¢ nowego biegtego.

Zobacz jak nowy biegty odniesie sie do Twojej argumentaciji.

Jednoczesnie pamigtaj, zeby pisac jasno, bez prawniczego zargonu - tak, zeby to byto
zrozumiate dla osoby nie obeznanej z prawem.

Pisz to w takiej kolejnosci, zeby nowy biegty odpowiadajac na kolejne pytania budowat
logiczny wywod, ktory doprowadzi do wiasciwych wnioskow. Jesli potrzeba to prostym
jezykiem wyjasnij przepisy i kontekst sprawy. Przywotaj tez konkretne dokumenty tech-
niczne i publikacje naukowe, do ktorych chcesz, zeby biegty sie odniost.

Jesli rzetelnie wdrozysz te wskazowki, o ktérych sie to dowiedziates, to gwarantu-
je Cl, ze biegli duzo czesciej podziela Twoja argumentacje, a tym samym wygrasz
znacznie wiecej spraw dla Twoich klientow.

Masz jeszcze jedno, najszybsze i najprostsze rozwigzanie:
oprzyj swoja argumentacje o opinie biegtego prywatnego.

Skorzystaj z mojego doswiadczenia i wiedzy. W moim opracowaniu wykorzystam spo-
soby, o ktorych pisze w tym poradniku. Taka opinia moze poméc nowemu biegtemu skro-
CiC czas potrzebny na zbadanie adekwatnych publikacji naukowych i wybor wiasciwej
metody. Jezeli jest rzetelnie przygotowana to czesto biegli sagdowi ograniczaja sie do jej
weryfikacji i potwierdzenia prawidtowosci przeprowadzonych obliczen.

“Pamietaj, zeby pisa¢ jasno, bez prawniczego zargonu

- tak, zeby to bylo zrozumiate dla osoby nie obeznanej
Zz prawem.”



CO KONKRETNIE MOZESZ
TERAZ ZROBIC?

Jako biegty prywatny pomagam
wykonawcom robo6t, inwestorom
oraz kancelariom prawnym jak naj-
korzystniej rozwigzywac spory bu-
dowlane w sprawach zwigzanych
Z poniesieniem dodatkowych kosz-
tow - waloryzacja, koszty posred-
nie, roboty dodatkowe.

Mam wyksztatcenie inzynierskie
i doswiadczenie w pracy z praw-
nikami, wiec w naturalny sposéb
tagcze te dwa swiaty, bo doskona-
le rozumiem jednych i drugich.

Dzieki takiemu potgczeniu jestem
w-stanie opisywac w opiniach fakty
oczywiste-dla inzynierow w sposob
zrozumiaty dla prawnikow. Jedno-
czesnie w-lot-rozumiem, ze rozne
przepisy ‘wymagaja ‘odmiennego
spojrzenia na okolicznosci i zbada-
nia ich w odpowiednim kontekscie.

Dzieki praktycznej wiedzy o tym, jak planuje sie roboty
w budownictwie, jestem w stanie ustali¢ jakie zdarzenia
i w jakim stopniu wptynety na czas realizacji robot. Okre-
Slam takze na co sie strony umowity w umowie i odpowia-
dam na pytanie, co wykracza poza zakres zobowigzania.

Sledze zmiany cen od 1998 roku. Dzieki temu wiem, co
byto mozliwe do przewidzenia, a co nie. To pozwala na
okreslenie, czy w danej sytuacji doszto do nadzwyczajnej
zmiany stosunkow. Dzieki rzetelnej analizie danych bez-

dyskusyjnie i rzetelnie wskazuje co stanowi podstawe do
okreslenia wymiaru zgdania o podwyzszenie wynagro-
dzenia dla wykonawcy.

W 2023 roku postanowitem zbadac problem zmian cen
jeszcze doktadniej. Otworzytem przewod doktorski na
Politechnice Krakowskiej i opracowuje metode wyzna-
czania racjonalnego poziomu ryzyka wzrostu kosztow re-
alizacji przedsiewzie¢ budowlanych.

Jesli widzisz, ze dowody zebrane przez Twojego klienta nie sg wystarczajgce do obrony Wa-
szego stanowiska przed sgdem lub potrzebujesz zweryfikowac¢ niekorzystng opinie biegtego
sgdowego, to napisz do mnie maila lub zadzwon i opowiedz na czym polega sprawa. Razem
znajdziemy optymalne rozwigzanie.

Inni prawnicy, ktérzy skorzystali z moich ustug moéwig, ze to najlepszy sposob na zwieksze-
nie swoich szans w prowadzonym sporze.

“Inni prawnicy, ktorzy skorzystali z moich ustug mowig,
ze to najlepszy sposéb na zwiekszenie swoich szans

w prowadzonym sporze.”
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'Wszystkie przywotane statystyki pochodzg ze sprawdzonych zrodet naukowych: por. Ostaszewski, P, Klimczak, J,, Wtodarczyk-
Madejska, J., & Jonski, K. (2016). Biegty w postepowaniu sgdowym. Kompleksowy obraz systemu w swietle badan aktowych,
ankietowych, statystycznych i ekonomicznych.



